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iente quotazione in
Borsa, mauna possi-
bile acquisizione in
Italia, investimenti
per 30 milioni puntando sul-
lebevande idratantiecon vi-
tamine e microbiotici. Sono
questi i piani che sta portan-
do avand di Luca Cheri, il
nuovo amministratore dele-
gato del gruppo Sant’Anna
che hapreso in mano le redi-
ni dell'azienda dopo la mor-
te-nellanottetrail 10e1'11
novembre 2025 - del fonda-
tore Alberto Bertone, Cheri,
in azienda da 22 anni, agli
inizi si occupava di vendite,
grande distribuzione, logisti-
ca fino a diventare nel 2010
direttore commerciale, lavo-
rando sempre a stretto con-
tattoconBertone.
Come sta cercando diracco-
géliere questa difficile eredi-
ta?

«Ilcompito che mi &stato da-
to dagli azionisti & la conti-
nuith aziendale mantenen-
doipilastri che aveva fissato
Alberte: persone al centro,
qualita del prodotto, innova-
zione e sostenibilitd. E poi
tanta tenacia e coraggio,
due grandidoti di Albertoy.
Partiamodelle persone
«Abbiamo 210 dipendenti
tutti formati, con forti com-
petenze. Abbiamo poirinne-
vato la governance: il fratel-
lo di Alberto, Fabrizio, & il
nuovo presidente, E abbia-
mo fatto entrare la terza ge-
nerazione nel cda: Filippo
Bertone, 23 anni, figliodi Al-
berto, e Giuseppe Bertone, fi-
glio diFabrizio, 26 anniy.

Il 2026 & stato un anno di
grandi cambiamenti, non
solo per la transizione com-
plessa che avete dovuto af-
frontare ma anche per la si-
tuazione internazionale: i
dazi, la crisi energetica.
Quanto ha inciso tutto cid
sul gruppo?

«Ci siamo difesi bene: abbia-
mo chiuso il 2025 con ricavi
in crescita a 350 milioni, I'u-
tile invariato nonostante le
tensioni sui prezzi delle ma-
terie prime per dazi. Confer-
miamo gli obiettivi dei pri-
miseimesidel 2026: il fattu-
rato sta crescendo, a doppia
cifra, siamo attorno al 10%.
€un bel modo per festeggia-
re i trent’anni della nascita
delgruppo Sant’Annax.

La crisi energetica ha colpi-
toilvostroexport?

«Si, la chiusura dello stretto
di Hormuz ci ha impedito di
esportare verso i Paesi del
Golfo, dal Qatar al Bahrein.
1 grob]ema estato I'indispo-
nibilith daparte delle compa-
gnie dei trasporti a prosegui-
resullerottedi Hormuz. Mo-
nitoriamo la situazione, ma
anche ora non ci sono rotte
che permettane di riprende-
reil commercio.

I1 caldo record ha spinto i
consumid’acqua?

L'addel gruppo che festeggia 30 anni:niente quotazione, valutiamo un‘acquisizione

Milionidieuro
Iricavirealizzati

dalgruppo Sant’Anna
loscorso anno

PRl cgte

Luca Cheri

“Acqua Sant’Anna investe
50 milioni in innovazione
Orashoppingnelle minerali”

«Nonostante 1'afa di maggio
e giugno con oltre 32 gradi
percepiti, non ci sono stati
aumenti significatividei con-
sumi. In questi primi sei me-
silacrescitaavaloredel mer-
catoéstata + 2,2, Sant’Anna
ha fatto meglio con il
+3,1%».

Imercatodelle acque mine-
rali & molto competitivo in
Italia, per esempio con mar-

che come Levissima e San
Benedetto. Voi come siete
posizionati?

«Siamoleader comedistribu-
zione con una quota valore
del 13,5%, oltre il 60%supe-
riore a quella della seconda
nazionale. E una posizione
importante che pero ci impo-
ne di continuare a innovare
ogni giornon.

Qual ¢ la strategia per man-

LucaCheri
Addel gruppo Sant’Anna
Stiamo puntando
sulle bevande
convitamine
e probiotici perché
hanno alti tassi
dicrescita

Vogliamo comprare
un‘aziendache non

producasocloacqua
inPet, maanchein

vetro per completare

lanostragamma

| dipendentidel
gruppodelle acque

mineraliche halasede
aVinadio (Cuneo)

Coldiretti: “Pac, bene I'anticipo da un miliardo”

Alvia il pagamento per gli aiuti Ue alle aziende agricole dopo la crisi in Medio Oriente

TORINO

«’avvio del pagamento de-
gli anticipi Pac perla prima
volta a luglio risponde alle
nostrerichieste e rappresen-
ta una boccata d'ossigeno
perleaziende agricole stret-
te nella morsa dell’aumen-
to dei costi legato alle ten-
sioni feopo]itiche edeglief-
fetti devastanti dei cambia-
menti climatici, tracaldore-
cord, grandine e incendi».
Cosi Coldiretti in occasione
dell’assemblea di bilancio
dell’organizzazioneagrico-

la, chesi é riunitaa Roma o
alla presenza di dirigenti
provenienti da tutto il Pae-
se, assieme al segretario ge-
nerale Vincenzo Gesmun-
do, al presidente Ettore
Prandini e al ministro
dell’Agricoltura Francesco
Lollobrigida.

«Una vera boccata d’ossi-
geno con i pagamenti, oltre
1miliardo, chearriverebbe-
10 - commenta Coldiretti —
a luglio fino al 75% per il

rimo pilastro e all'85 per
e misure dello sviluppo ru-
rale. Un traguardo impor-

tante» dopo le mobilitazio-
ni di Coldiretti che hanno
contribuitoasbloccarelasi-
tuazione a Bruxelles, a cui &
seguito I'impegno del go-
verno e del ministro Lollo-
brigida e del direttore di
Agea Fabio Vitale, per ga-
rantire liquidita alle azien-
de in una situazione critica
permoltefiliere.
L'organizzazione agrico-
la ricorda poi che «l'alter-
nanza di siccita e maltem-
po ha gia causato danni
per centinaia di milioni,
con molti agricoltori che

sisono visti cancellare dal-
lagrandinel'interoraccol-
toy. A questi danni vanno
aggiunti, sottolinea Coldi-
retti, «gli aumenti record
dei costi di produzione,
dai fertilizzanti all'ener-
gia, conun incremento me-
diodicirca 200 eurc ad et-
taro a carico delle imprese
agricoles. Inoltre con la
nuova crisi tra Usa e Iran
su Hormuz si & registrata
una nuova impennata del
asolio ma anche del ferti-
izzante urea.RE.—

S APROUZIONS FIZERVATA

tenere tassi di crescitaaltie
un posizionamento alto?
«Seguiamo tre linee guida:
gliinvestimenti, l'innovazio-
ne e la qualita dei prodott.
Nel biennio 2025-2026 ab-
biamo previsto 30 milioni di
investimentin.

Come state spendendo que-
stisoldi?

«Puntiamosulle bevandeiso-
toniche perché stanno regi-
strando alti tassi di crescita.
Nello stabilimento di Vina-
dio lavoriamo per rendere
pitiefficacee versatileunali-
nea per produrre té freddo e
bevande con vitamine e mi-
nerali probiotici. Poi da un
mese abbiamo avviato la di-
stribuzione dei nostri prodot-
ti su camion elettrici per di-
minuire anidride carboni-
caeridurreil rumore».
L’annoscorso c'éstatalavo-
stra prima acquisizione che
& avvenuta in Francia dove
avete comprato la societa
Eau Neuve. Pensate ad altre
operazionistraordinarie?
«Si, ma non all’estero. Stia-
mo valutando I'acquisizione
di un’azienda italiana che
produca acqua per il merca-
to Horeca (ndr, hotel risto-
ranti e caﬁ"e/caterin%) e che
riguardi comungque il consu-
modiacqua fuori casa».

Che tipodiazienda cercate?
«Una che non produca solo
acquainPet, maancheinve-
troinmodo dacompletarela
piattaforma dei nostri pro-
dotticheora&incentratasul-
le plastiche tradizionali e
biodegradabili».

Nestle vuole vendere al fon-
do Platinum il 50% di San
Pellegrino, Levissima, Ac-
qua Panna e Perrier. Che ne
pensa di questa operazio-
ne?

«Nestlé 2 una grande multina-
zionale presente in tanti Pae-
si, non credo vada intesa co-
me una dimissione dal setto-
re acqua, perché mantiene il
50%. Credo piuttosto cheven-
da perché & alla ricerca di ca-
pitali per poter fare nuovi in-
vestimenti inaltrimercati».
Pensa chein futuro Sant’An-
nasbarcherainBorsa?
«Almomento nonstiamo va-
lutandola quotazionein Bor-
sa. Grazie ai risultati dell’a-
zienda siamo in grado di in-
vestire in modo autonomo
persviluppare nuovi prodot-
tierendere pitiefficientiino-
striimpianti».

11 ministro Adolfo Urso, ha
detto che entro il 20 settem-
bre varera il decreto Impre-
se, Che tipo di sostegno vi
aspettate e cosa chiedete al
governo?

«Ci aspettiamo una semplifi-
cazione deila macchina bu-
rocratica che alleggerisca le
aziende, per esempio, con
certificazioni e permessi pill
snelli in modo che chi fa im-
presa possa focalizzarsi me-
glio sulle attivita di busi-
ness. Sul fronte dei bonus,
gli incentivi migliori per noi
seno quelli sulla formazione
e sulla riqualificazione pro-
fessionale».—
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