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Innovazione Sanitaria Italia · Marocco
Un percorso selettivo per portare 3–5 imprese italiane del settore health dentro uno dei mercati a più alta
crescita del Mediterraneo, costruendo partnership reali con l'ecosistema dell'innovazione marocchino.

L'OPPORTUNITÀ IN BREVE

ICE lancia un programma di innovazione sanitaria Italia–Marocco dedicato a imprese e scale-up italiane del medicale. Non una
semplice missione commerciale, ma un percorso ibrido di formazione, partenariato industriale e innovazione: le imprese italiane
definiscono le proprie challenge, che vengono sottoposte a start-up e spin-off accademici marocchini per far nascere collaborazioni
concrete, piloti e proof of concept. Un vero bridge verso un ecosistema in crescita formidabile.

PERCHÉ IL MAROCCO, ORA

~88%
copertura sanitaria della
popolazione obiettivo della riforma
AMO (generalizzazione della
protezione sociale)
Riforma AMO · Plan Santé 2025

500 M$
programma della Banca Mondiale a
sostegno della riforma sanitaria e
della modernizzazione ospedaliera
(2024–2030)
World Bank PforR P179014

2030
orizzonte Digital Morocco e mercato
gate tra i più promettenti per
l'export italiano health
Strategia nazionale digitale

Sistema sanitario in piena trasformazione e ancora poco presidiato dalle PMI italiane: forte domanda di tecnologia clinica e
industriale per colmare i gap su priorità note, con un assetto regolatorio in formazione (Agenzia del Farmaco AMMPS operativa da
marzo 2026) — una finestra di posizionamento storica. Il Marocco è inoltre porta d'accesso all'Africa subsahariana occidentale
(dalla Mauritania al Senegal) e all'area MENA.

L'ECOSISTEMA SANITARIO MAROCCHINO — I PLAYER ISTITUZIONALI

Un sistema in piena strutturazione, con attori pubblici, accademici e clinici di riferimento. Il programma ICE apre un bridge diretto
verso i decisori e i centri che contano.

GOVERNO & REGOLAZIONE

MSPS — Ministero della Salute e della Protezione Sociale ·
AMMPS — Agenzia del Farmaco (operativa da marzo 2026)
· ANAM — Assicurazione Malattia · ADD — Agenzia del
Digitale

RICERCA & ACCADEMIA

UM6P — Université Mohammed VI Polytechnique ·
Fondazione Mohammed VI per la Ricerca (M6SS),
~12.000 tra ricercatori, laboratori e PhD · MAScIR /
Moldiag · CNRST · Institut Pasteur du Maroc

RETE CLINICA & OSPEDALIERA

CHU Ibn Rochd (Casablanca) · CHU Ibn Sina (Rabat) ·
grandi gruppi privati pan-africani (Akdital, Cheikh Khalifa)
· centri di eccellenza cardiovascolare e diagnostica

INNOVAZIONE & IMPRESA

Technopark (Casablanca) · CGEM — la Confindustria
marocchina · Banca Mondiale (programma PforR) · fondi e
acceleratori (212 Founders, UM6P Ventures)



AREE TEMATICHE PRIORITARIE

Cardiovascolare & Diabete Malattie infettive Diagnostica (focus regionale)

Infrastrutture ospedaliere

A CHI SI RIVOLGE COSA METTE A DISPOSIZIONE

IL PERCORSO

COME CANDIDARSI
SCADENZA ADESIONI

21 GIU
Valutazione in ordine cronologico

Consiglio operativo: le candidature sono valutate con criterio cronologico. Candidarsi subito significa posizionarsi —
bastano pochi minuti per compilare il form e iscriversi al webinar del 15 giugno, dove verranno illustrati progetto e
contesto di mercato. Si è ancora in tempo per perfezionare l'adesione entro il 21 giugno.

Programma Lab Innova — Ufficio Formazione per l'Internazionalizzazione · ICE Agenzia

Per informazioni e approfondimenti one-to-one: referente ICE del programma

Scale-up già a revenue e sul mercato, in fase di
internazionalizzazione

PMI strutturate, anche con protezione internazionale e
struttura pronta per nuovi mercati

Titolo preferenziale: R&D significativa, brevetti,
partnership accademiche o progetti Horizon

Requisito essenziale: commitment e volontà di
intraprendere la sfida

Imprese italiane (presenza in Italia)

Bridge dell'Ufficio ICE Casablanca verso i decisori
(MSPS, AMMPS, ANAM, CGEM, CHU) e partner
consolidati (Technopark, UM6P, M6SS)

Workshop in presenza e negoziazione facilitata sulle
differenze culturali e giuridiche

Mentoring di professionisti per trasformare i contatti
in progettualità

Visibilità su target e opportunità di mercato

Programma selettivo: max 3–5 imprese, focus sulla
qualità

Giu–Lug
Adesione, webinar e assessment

imprese italiane

Metà settembre
Formazione in presenza e
workshop a Casablanca

Novembre
Progetti pilota e proof of concept

Fine anno
Presentazione contatti e

partnership

1. Leggi la circolare e compila il Google Form di adesione

2. Iscriviti a uno dei due webinar (15 o 22 giugno) — requisito
obbligatorio

3. Indica nel form il webinar prescelto per ricevere il link di partecipazione
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