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SARATIRRITO

inoaunannofa, il pre-
sidente di NewPrin-
ces Angelo Mastrolia
ripeteva spesso chel’o-
biettivo del gruppo al 2030
era raggiungere i 5 miliardi
di ricavi. Con l'acquisizione
di Carrefour Italia annuncia-
ta ieri — operazione da 1 mi-
liardo di euro con closing en-
tro il terzo trimestre — il giro
d’affari arrivera a 6,9 miliar-
di. Nel 2025. «I1 nuovo obiet-
tivo al 2030 sara 10 miliardi
di fatturaton, dice il manager
pochi minuti dopo 'annun-
cio. Nel 2019 Newlat fattura-
va circa 320 milioni, diventa-
ti 2,8 miliardi nel 2024 sulla
spinta dell’inglobamento di
Princes Limited. Questo perd
sembra I’anno di una secon-
da svolta. L'intesa su Carre-
four Italia —advisor finanzia-
ri Rothschild, per Carrefour,
e Bnp Paribas per New Prin-
ces, advisor legali BonelliEre-
de e Legance-si aggiungeal-
lamessa in pancia negli scor-
simesi di Diageo e Plasmon.
Perché rilevare adesso Carre-
fourItalia?
«Crediamo nell’integrare la
supply chain sumodelli di bu-
siness diversi. Pensiamo a Lu-
xottica. Trent'anni fa era un
grande produttorediocchiali,
poihadecisodi cambiarestra-
tegia e diiniziare a comprarei
punti vendita. Oggi & un pro-
duttore di occhiali, ma € so-
prattutto un modello integra-
to: realizzail prodottoelo pot-
tasul mercato. Conledifferen-
ze legate ai settori, noi voglia-
mo farelostesso: offrirel'espe-
rienza. Questo aiuta a capire
le necessita del mercato, mi-
gliorare 'assortimento, cono-
scerel’intero processo».
Quali saranno i vostri primi
passiin Carrefour Italia?
«nvestiremo molto nell’ac-
quisto dei punti vendita. Am-
plieremo la rete e la migliore-
remo qualitativamente, con
prodotti sempre piit locali e
del territorio. Investiremo an-
che nelle strutture, cerchere-
mo di lanciare format moder-
ni, di rinnovarli e di acquistar-
neanche tanti. Vogliamo crea-
re un’offerta di qualitd, essere
competitivi, e fornireun’espe-
rienza d’acquisto accogliente,
condivisaemoderna».
Cosa significa per NewPrin-
cespassare daproduttoriadi-
stributori?
«Abbiamoriorganizzato New-
Princes come una grande so-
cieta della filiera del food di-
versificata. Dal primo genna-

Angelo Mastrolia
“Unmiliardo per rilevare Carrefour
Vogliamo essere laluxottica del food”

llpresidente diNewPrinces: “nvestimenti surete e prodottilocali. Rilanceremol marchioGs”

Angelo Mastrolia
Presidente del gruppo NewPrinces

Allarghiamolanostra
filiera,manonci
fermiamo: puntiamo
anche sul packaging
Vogliamo migliorare
il dialogo conifornitori

Perprimacosa
capiremocome
migliorareilmodello
organizzativodella
societaerilanciare
I'occupazione

| NUMERI DEL GRUPPO
Dati relativi al 2024 (in euro)
@ Fatturato © Ebitda @ Utile netto consolidato
2,8 miliardi 177,5 milioni 160 milioni
@ Dipendenti @ Diffusione @ Export
8.000 30 marchi principali| in 60 Paesi
in 10 categorie
La struttura
(ex Newlat,
rinominata

da aprile 2025)

100%
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Fonte: Newprinces group

io abbiamo messo sotto Prin-
ces Limited tutto il comparto
food, che fattura 2,9 miliar-
di. Sotto Centrale del Latte
d'Ttaliaabbiamo il settore del
latte, che fattura oltre 300 mi-
lioni. Adesso abbiamo creato
la terza gamba, stiamo guar-
dando anche ad altri busi-
ness come il packaging, sem-
pre connessi al food, e tutte
quelleattivita complementa-
ri alla produzione: distribu-

anuum

zione, packaging, logistica.
Unafilieracompletay.

Nel progetto & previsto il ri-
lancio del marchio Gs. Come
intendeterealizzarlo?

«lLa strategia su Gs & rilancia-
re un brand storico della di-
stribuzione italiana, un mar-
chio che praticamente ha
creato la distribuzione italia-
naevalorizzarloconun’offer-
tamolto pili coerenteconiter-
ritori in cui siamo presenti.

Saipem acceleralenozze conSubsea?
Nascera un colosso da 21 miliardi

L"ad Puliti: "Attesi 8 miliardi di ordini, confermate le stime per I'anno”

Saipemsalediscalaeannun-
cialafirmadiunaccordovin-
colante di fusione con Sub-
sea7, multinazionale lussem-
burghese attiva nel settore
delle infrastrutture e dell’e-
nergia, inun’operazione che
daravitaa“Saipem?7”, poten-
ziale nuovo colosso globale
nelsettoredeiservizienerge-
tici, Per lanuova societasisti-
mano infatti ricavi per circa
21 miliardi di euro, un Ebit-
da di oltre 2 miliardi, piti di
800 milioni di Free Cash
Flow generati e un portafo-
glioordini da 4,3 miliardi, in
calorispetto ai 7 miliardi nel
corrispondente semestre del
2024 «Siamo pitt che convin-
tidellavalidita di questaope-
razione, convinti del fatto
che porterd grande valore
agli azionisti di entrambe le
societdw, spiega P'ad di Sai-
pem Alessandro Puliti. Nello
specifico, gli azionistidi Sub-
sea? che parteciperannoalla
fusione riceveranno 6,688
nuove azioni Saipem per

L'ad AlessandroPuliti

ogniazione Subsea? detenu-
ta, con la stessa Subsea? che
distribuira un dividendo
straordinario di 450 milioni
di euroai propri azionisti im-
mediatamente primadel per-
fezionamento della fusione
proposta. «Grande soddisfa-
zioney per Eni, principale
azionistadi Saipem. Pulitisa-
ra nominato ad della nuova
societd una volta terminata
con stccesso la fusione ed &
in calendario per il prossimo
25 settembre, l'assemblea

straordinaria per il via libe-
ra.Jlmanager ostentaottimi-
smo, con 8 miliardi di ordini
previsti nella seconda meta
dell’anno. Mal’annunciodel-
le nozze ha compensato solo
in parte la delusione iniziale
peril calodel 39,3%a 4,3 mi-
liardi degli ordini nel primo
semestre. Un calo inatteso,
unicanotastonata di unase-
mestrale diffusa due giorni
fa con ricavi in crescita del
12,4% a 7,21 miliardi, mar-
gine operativo lordo in rial-
zodel 35,2%a 764 milioni e
risultato netto salito del
18,6% a 140 milioni. Preve-
diamo un’accelerazionenel-
laseconda meta anno - spie-
ga - e confermiamo le stime
per l'intero esercizio», gra-
zie a «ordini in negoziazio-
neegareincorsoy. Eaggiun-
ge: «Abbiamo una grande vi-
sibilita per il prossimo an-
noy. Cauta la Borsa con il ti-
tolo che ha chiuso in flessio-
nedel 2,57%. CLA.LUL—
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Abbiamo visto che ladistribu-
zione habisogno, si, di prodot-
ti globali, ma anche di molta
territorialita nell’offerta. Gs &
nata nel 1960, stiamo parlan-
dodellastoriadellagrandedi-
stribuzione italiana. Credia-
mo chesiaun brand molto im-
portante da rilanciare e su cui
costruire formatmoderni».
Suquali territori punterete?
«Larete & gia forte in Lombar-
dia, Piemonte, Valle d’Aosta,
Liguria, Abbiamo Emilia-Ro-
magna, Toscana e Lazio. Parti-
remodalrafforzarelilanostra
presenza, migliorandola, rin-
novandola. Poi valuteremo ul-
teriori espansioni. Sara undia-
logo aperto anche con i forni-
tori, vogliamo cambiare la di-
namicaper cui la grande distri-
buzione fa pressione sui pro-
duttori. Vogliamo essere in-
clusivi conl'industria e creare
filiere vere, dove cisiaunacor-
retta condivisione del valore.
Inostri supermercati saranno
apertiatuttiifornitori italiani
che intendono dare impulso
alla conoscenza di prodotti di
qualitd, ancheipiccoli».
Nelle prossime ore incontre-
ra esponenti del governo e
del ministero delle imprese e
del Made in Italy, come vi
muoverete dentro Carrefour
Italia?

«nnanzitutto vogliamo capi-
rechetipodimodello organiz-
zativo ha la struttura € come
possiamoimplementarlo n li-
neaconinostri approccicultu-
rali, capire come possiamo ri-
lanciarel'occupazione elosvi-
luppo del gruppo. Escludia-
mo licenziamenti. E valutere-
mo se sara possibile ritirare le
mobilita chieste per circa 170
lavoratoriaMilano».—
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IL SEMESTRE

Acea, l'utile netto
aumenta del 32%
2226,6 milioni

L"adFabrizioPalermo

Acea chiude un semestre
in crescita e guarda alla
prossima cessione di
Acea-Energia a Eni Pleni-
tude come una occasione
che «rafforzera il posizio-
namentodel gruppo come
operatore infrastruttura-
le». Lobiettivo, infatti, sa-
ra reinvestire i proventi
«per D'ulteriore sviluppo
nell’ambito dei businessa
forte connotazione infra-
strutturale» e perlamessa
in sicurezza della rete di
distribuzione elettrica di
Roma. II closing, come
spiega ’ad Fabrizio Paler-
mo, «& previsto entro giu-
gn02026». Iprimiseimesi
del 2025 si chiudono con
un utile netto consolidato
di 226,6 milioni, in cresci-
tadel 32%. Esclusi glieffet-
ti one-off, 'utile aumenta
dicircail 7%, +11,6% VE-
bitda, +4,1% i ricavi,
+18% gli investimenti, a
668 milioni, rispetto alla
prima meta del 2024, Ag-
giornatalaguidance 2025
alrialzo. Lachiusuradella
cessione dellarete ad alta
tensione a Terna & attesa
entrosettembre. Peril ter-
movalorizzatore di Roma
lasocieta conta di avviare
il cantiere «a brevissimoy.
 risultati del semestre -
concludePalermo-confer-
manoVefficaciadellastra-
tegiaindustrialeintrapre-
sache vedeil gruppo sem-
prepittfocalizzatosullein-
frastrutture». RE.—
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