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IL MONDO IN BILICO

I presidente di Confindustria
chiede all'Europa un allentamento
dei vincoli del Patto di Stabilita
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Imiliardi di probabili
venditein meno verso
gli Stati Uniti stimati
da Confindustria

CLAUDIALUISE

alla cautela all’allar-

me: il giomo dopo

Pannuncio  dell’ac-

cordosuidazial15%
le imprese esprimono tutte le
loro preoccupazioni per i mi-
liardi di export che potrebbe-
roandare in fume. Per Confin-
dustria «oggi tutto quello che
€ oltre lo zero & un probleman,
Sirischiadiavere 22,26 miliar-
di di probabile vendite in me-
noverso gli Usa, & il messaggio
del presidente Emanuele Orsi-
ni. Emettein guardia: «<Stiamo
sottovalutando che non & solo
I'impattodei dazi, maanchela
svalutazione  dollaro/euro,
che pernoi significaadesso in-
crementare del 13% le tarif-
fev. Inoltre il numero 1 di Con-

Auto

a stangatap

Alvertice

Emanuele Crsinipresidente
diConfindustria,
l'associazione delleimprese

Vavassori: “Viaidazi interni
Purtroppo non avevamo
alternative aquesto accordo”

ll presidente di Anfia: “Siamo soddisfatti a meta”

u questo accordo
un giudizio dupli-
(( ce. [governi euro-
i mediamente
sono soddisfatti, consapevoli
che probabilmente il punto di
atterraggio non poteva essere
pill faverevole. Le Confindu-
strie lo ritengono un risultato
che portera danno. Ma questo&
ilgiocodiforza cheabbiamodo-
vutoaccettarer. RobertoVavas-
sori, presidente dell’Anfia, &
soddisfattoa meta, Laconstata-
zione di partenza & che on
avendo leve negoziali pil forti,
& chiaro che dobbiamo lavora-
re adesso con quello che abbia-
mo ottenutoy: per il settore au-
tomotive si passa da un 27,5%
(che &la somma del 2,5 preesi-
stente pitt il 25% imposto da
maggio) al 15% . Non solo,
nell'intesa & previsto che viene
ridotto il dazio europeo, ora al
10% su tutti i veicoli extra Ue,
nel caso degli Stati Uniti al
2,5%. Facilitando cosi l'impor-
tazionein Europadi veicoli pro-
dotti negli Stati Uniti anche da
caseeuropeecome Stellantis.
«I dazi restano una bastona-
tama chi si lamenta che siamo
stati trattati peggio del Regno
Unitodimenticasemplicemen-
te che la bilancia commerciale
che gli Usa hanno con I'Ue &
molto piil shilanciata a nostro
favore. Bisogna guardare alle
cifre, nonsolo recriminaren ag-
giunge Vavassori. Perplessita
sono state espresse anche
dall’Acea che sottolinea come
T'accordo rappresenti «un pas-
s0 importante verso I'attenua-
zione della forte incertezza
chehacaratterizzatolerelazio-
ni commerciali transatlanti-
che negli ultimi mesi» ma, sot-
tolineail direttore generale, Si-

Roberto Vavassori
Presidentedell'Anfia
Nonsipuo
recriminare troppola
bilancia commerciale
chegliUsahanno
conlUe ésbilanciata
anostrofavore

grid de Vries, «gli Usa manter-

rannodazi pitielevati suautoe
componenti e cid continuerd
ad avere un impatto negativo
nen sole per [lindustria
dell’'Ue, ma anche per quella
statunitensen.
Pericomponentisti orabiso-
gnaspingerel'Ueacambiarele
norme sull'elettrico. «Daunla-
toicinesi provanoainvadereil
mercato europeo e dall’altro
gliUsaalzano barriere, renden-
docipiiidifficile'accessoallo-
ro mercato. Allora, noi abbia-
mouncompitoacasamoltoim-
portante da fare: incentivare il
ricambio del parco auto circo-
lante» dice Vavassori. Circa
250 milioni di auto che hanno
un’ethmediasuperiore ai dieci
anniesistimaproducanocirca

800milionidi tonnellateall'an- |
no di CO2. «Entro il 2035 si |

pub tagliare della meta queste
emissioni adottando- chiede il
presidente Anfia - un piano di
sostegnoal ricambio struttura-
le del parco circolante con vei-
coli a bassa emissione carboni-
ca e con contenuto di compo-
nenti europei per almeno il
70%». Un modo per mantene-
revitaleuna filiera che rappre-
senta il 7%del Pil Ue. Il prossi-
mo incontro tra la presidente

mobilistica & previsto per il 12
agosto. E sul tavolo ¢’ anche

un’aitra richiesta: eliminare i |

dazi interni partendo da quello
sull'importazione dell’allumi-
nio primario che & del 6%. «E
unanormadi oltre 20 anni fa -
conclude Vavassori - che ora
non ha pilt senso perché or-
mai non & quasi pit prodotio
in Ue e dobbiamo comprarne
all'estero'85%». cLaLuL—
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Emanuele Orsini
Presidente di Confindustria
L'Europadeve
compensare
le mancanze
di competitivita
deinostri prodotti
eaiutareisettori
pitcolpiti. Serve
un piano industriale

findustria sulla farmaceutica
ritieneimpensabileche venga-
no applicati dazi oltre il 15%
«perché & gii uno dei settori
che verra molto colpito insie-
me a tutti i macchinari e gli
utensili che vanno verso gli
Stati Uniti». Quindi si rivolge
all'Europa e chiede di attuare
da subito «un nuovo piano in-
dustriale straordinario per le
impresey. Inoltre propone di
sforare il Patto di stabilita ol-
tre che per le armi e la difesa,
wanche per I'industrias.
L'accordoé complessoetut-
tiaspettanodivalutarlo conat-
tenzione, ma é chiaro che l'ef-
fetto sara pesante. «Le prime
stime segnalano per il 2025
un impatto diretto dei dazi al
15% a danno del nostro ex-
portnell'ordine di 8/10miliar-

Moda

di: impatto cui bisogna ag-
giungere glieffetti dellasvalu-
tazione del dollaros, dice Conf-
commercio. E proprio il bi-
glietto verde debole rischia di
pesare sul mercato turistico,
osserva Confesercenti, che
prevede «con circa 300 mila
arrivi Usa in meno in Italia e
un calo di 600 milioni della
spesa turistica americanan.

Il mercato Usa & il secondo
perilnostro exporte «proprio
1i, negli ultimi 5 anni, gli im-
prenditori italiani hanno mes-
soasegno lamaggiore cresci-
tadi esportazioni: +57%, pa-
ri ad un aumento di 24,2 mi-
liardi», ricorda Confartigiana-
to. Uno scenarioin cui qualeu-
notemedinon farcela, «Leim-
prese artigiane non possono
sostenerenédazi direttinéin-

Cucinelli: “Ora dovremo
aumentare la nostra qualita
e trovare nuovi mercati”

lIfondatore delgruppo:conl'America unconfronto troppoduro

ANNAMARIA ANGELONE
ROMA

oglio vederla
come una “pa-
(( ce dei dazi”
ma _chiarisco

subito: per mesi, abbiamo la-
vorato senza sapere che co-
sasarebbe accaduto. Ora, al-
meno, si &delineatalasitua-
zioneda affrontarey.

Dal borgo del cachemire
di Solomeo, nella verde Um-
bria, Brunello Cucinelli con-
fessa a La Stampa che & un
periododelicato. Mal'accor-
do al fotofinish fra Ue e Usa
segna, comunque, la fine di
una guerra commerciale
che poteva finire molto peg-
giosenzaintesa.

«Francamente, non possodi-
gerire i modi della trattativa.
Siamostorici partner cornmer-
ciali e grandi democrazie. Un
confronto ¢i sta, ma non in
questi termini, [l riferimento
€al presidente americano Do-
nald Trump, chehaimpostola
sualineanegoziale.

Gli Usa sono, da sempre, la
prima destinazione dei filati
pregiati di Cucinelli: da solo,
il mercato americano vale il

| 35% del business. Ma mentre
vonder Leyenel'industriaauto- |

per i capi di alta gamma il
15% di dazi concordati fra le
due sponde «onestamente, si
pud assorbires, nnon & lo stes-
soperaltri comparti.
Lefiliere dellamodaitalia-
na, fatte essenzialmente di
artigianato, chiedono com-
pensazioni e sostegni per
non restare strangolate
dall’imposizione della tarif-
fa. Che, combinata al “supe-
reuro”, rischia di avere pe-

s, | Santi effetti sull’'export del

TE

66

Brunello Cucinelli
Fondatoredel gruppodi moda
Non posso digerire
imodidellatrattativa
Siamo partner storici
commerciali
degli StatiUniti
e grandi democrazie

settore, gia provato da una
crisi. Basti pensare che, nel
2024, fra abbigliamento, cal-
zature e accessori, leesporta-
zioni dimoda italiana Oltreo-
ceano hanno generato circa
5,3 miliardidi euro.

«l dazi erano rimasti pili o
meno gli stessi, maoggil’eco-
nomia non & pitt quella di
trentaanni fa», ragiona Cuci-
nelli. «In realt, questo do-
vrebbe essere un punto di
partenza per progettare i
prossimi venti anni, anche
per le nostre relazioni com-
merciali». Dove va il “made
inItaly"? «Noiitaliani abbia-
mo unoe straordinario mani-
fatturiero e se guardoal futu-
rosono convinto chesaraan-
cora cosin, argomenta Cuci-
nelli. «C'¢ sempre chi vorra
lo champagne francese o 'o-
rologio svizzero, Ed & lo stes-
50 per i prodotti italianinr.
Rimpiazzare un possibile ca-
lodell'export puntandoad al-
tri mercati? «Ma un cinese
puo volere un “made in Ita-
ly” di scarsa qualitd?», chie-
de P'imprenditore. «Abbia-
mo davanti una sfida e una
grande chance: puntare e so-
stenere i nostri manufart di
media e alta qualita. E guar-
diche, pilicheachivenderei
nostri prodotti, il problema
sara chili realizzera»,

Per Cucinelli, insomma, il
momento deve servire a un
ripensamento perché, fra le
altre cose, la manodopera
qualificata € poca. «Occorro-
no retribuzioni adeguate e
c'e il grande tema del “lavo-
ro operaio”, che deve avere
unasuarivalutazione anche
meoraleesocialen. —
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