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botta e risposta

Bruxelles replica agli Stati Uniti con dazi doganali subeni fino a 26 miliardi di euro 1 :
Colpite le Harley-Davidson e il bourbon. Von der Leyen: “Aperti a una trattativa™ %8
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a portanegoziale resta
sempre aperta — el
caso in cui si trovasse
una soluzione, le no-
stremisure possonoessererevo-
cate in qualsiasi momenton —,
mala Commissione europea ha
decisodi farela suamossanella
guerra commerciale scatenata
da Donald Trump, risponden-
docolpo su colpo ai dazi ameri-
cani che hanno preso di mira
T'export Ue di acciaio e allumi-
nio. L'esecutivo Ueha presenta-
to agli Statiuna lista di beni che
pud arrivare fino a un valore
massimodi 26 miliardi di euro,
stilatasecondo criteri economi-
ci, ma anche politici: «Voglia-
mo colpireladdove fara piltma-
le agli Stati Uniti, limitando al
contempo i danni per la nostra
industrian, ha spiegato un fun-
zionario comunitario.

Ed & seguendo questa logica
chenell’elencosonostati inseri-
ti prodotti tipici di alcuni Stati
feudo dei Repubblicani, come
la soia della Louisiana che I'Ue
ora & pronta ad acquistare da
Brasilee Argentina, lacarne bo-
vinaeil pollame cherappresen-
tano un settore chiave dell’eco-
nomia di Nebraska e Kansas, op-
pure una serie di prodotti in le-
gno tipici della Georgia, della
Virginia e dell’Alabama. «De-
ploriamoprofondamenteidazi
introdotti dagli Stati Uniti - ha
detto Ursulavon der Leyen, pre-
sidente della Commissione eu-
ropea — perché sono fonte d'in-
certezza per I'economia. L'Ue
deveagire perproteggereicon-
sumatori e le imprese, per que-
stoadottiamo contromisure for-
ti, ma proporzionate».

Dalla Studio Ovale, durante
il bilaterale con il Taoiseach (il
premier irlandese) Micheal
Martin, Donald Trump ha re-
plicato attingendo al solito
campionario di frasi. «Non ci
faremo maltrattare dalla Uen,
ha detto spiegando che per
ogni rappresaglia europea sui
dazi, ne scattera una identica
dagli Usa, e «non capisco per-
ché ci si stupiscan, perché gli
Usa «non si faranno maltratta-
re sul commercion. Non ci so-
no passi indietro da parte di
Washington, il prossimo
roundsarasulrameeil 2 aprile
scatteranno i dazi di reciproci-
ta: «Colpiremo anche le auton.
1l leader statunitense ha fatto
della politica commerciale il
cuore della sua agenda econo-
mica. Sinora la risposta dei
mercati ei contraccolpi su ordi-
nativiindustriali &stata negati-
va. Ma a portare ottimismo a
Trump sono arrivati i dati
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dell'inflazione, in febbraio a
+2,8% su base annua, e dato
migliore daquattromesi.

Sui commerci Bruxelles &
convinta di avere il pieno dirit-
todirispondere ai dazi del 25%
introdotti dagli Stati Uniti
sull'import di acciaio e allumi-
nioeuropeie che colpirannoan-

che una serie di prodotti che li
contengono, come ad esempio
stoviglie, infissi per finestre,
macechinari da palestra o elet-
trodomestici. Misure che ri-
guardano 26 miliardidi eurodi
beni, parial 5% del volume tota-
le delle esportazioni europee
verso gli Usa, e che costeranno

ai cittadini americani 6 miliar-
diinpii.

LaCommissione ha deciso di
agire in due fasi. Innanzitutto,
non rinnovera la sospensione
dei dazi gia adottati nel 2018 e
nel 2020 in seguito agli scontri
con la precedente amministra-
zione Trump; erano stati conge-

Leextratariffe
L'Uehadecisoche
siapplicherannodal
1° aprile ad alcuni
benisimbolocome
lemotociclette
Harley-Davidson (in
foto), alcuniyacht
eilbourbon

lati fino al 31 marzo 2025, ma
dal 1° aprile scatteranno in mo-
do automatice. Le extra-tariffe
siapplicheranno ad alcuni beni
simbolo come le motociclette
Harley-Davidson, alcuni yacht
o il whiskey bourbon. All'epo-
ca valevano 6,4 miliardi, oggi
si stima un valore di 4,5 miliar-
diacausadellaBrexite diunari-
duzione degli scambi transa-
tlantici,

E stata poi stilata una lista di
nuavi beni dal valore teorico di
21 miliardi, che perd scende a
quota 18acausadialcuneecce-
zioni che sono state introdotte,
Includono prodott industriali
(acciaio, alluminio, tessuti, pel-
letteria, elettrodomestici, uten-
sili per la casa, materie plasti-
che elegname) e agrolimentari
(noci, uova, latticini, zucchero,

Imiliardi di euro
del pacchetto
cheinclude i prodotti
industriali ¢ alimentari
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[l maggiore costo
per gli statunitensi
con le tariffe
di Bruxelles

Dall'agroalimentare alla componentistica. Sacla: “L'’America & difficile da rimpiazzare ma ora guardiamo all'Asia”

Leimpreseitaliane provano areagire alle tariffe
“Cerchiamo nuove strade per i nostri prodotti”
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er noi gli Usa

sonounmerca-
<< to difficilmen-

terimpiazzabi-
le, non si cambia in poco tem-
pon. Chiara Ercole ¢ alla guida
della Sacla, azienda alimenta-
re che esporta in vari Paesi per
piit della meta del fatturato. E
perplessa nell’analizzare i ri-
schi dell'introduzione dei da-
zi. «Sarebbe una situazione pe-
nalizzate», ammette, «E vero
che il nostro & un prodotto di
qualitd ma si trova nei super-
mercati.Iconsumatorisonodi-
spostia pagareunpo’dipilima
non sappiamo quanto. Anche
perché pud essere fatto anche
negli Stati Uniti, quindi sentia-
moforteil rischio di sostituzio-
nen. L'export agroalimentare
negli Usa & cresciuto del 158%
indieci anni e oggi gli Stati Uni-

ti rappresentano il secondo
mercato di riferimento mon-
diale con 7,8 miliardi di euro
nel 2024. Limpatto sulle pmi
pud essere dirompente, dopo
anni di impegno a guardare
“all’estero” come fonte princi-
paledicrescita. «Quelloameri-
cano & un mercato molto inte-
ressante perché sono dei gran-
di consumatori. Ha senso aver
investiton sottolinea Lara Pon-
ti, ad dell'omonima azienda di
aceto e vicepresidente di Con-
findustria. «Perlanostraazien-
da-evidenzia-itimori sonore-
lativi perché esportiamo so-
prattutto aceto balsamico, che
ecomungue ha volumi piccoli.
Ma siamo preoccupati com-
plessivamente perchénerisen-
te tutto il sistemna. Negli Usa &
giamoltodiffusol'italiansoun-
ding che ha prezzi pill bassi.
Cosi aumenta ancora la forbi-
cedi costo. E se a questosiag-
giungel'inflazione che potreb-
be salire, si comprende come
le famiglie possano essere co-
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che apriremo nuovi clienti che
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strette a scegliere i prodotti
con un prezzo piil basso». Pon-
ti &leader nel mercato italiano
ed esporta circa il 30%, soprat-
tutto in Europa. Ma, aggiunge
T'ad, «a prescindere dai dazi ci
stiamo guardando intorno per
diversificareimercatiecresce-
re. Stiamo puntando all’Asia:
nonalla Cina che & un mercato
complesso ma siamo gia pre-
senti in Corea e Giappone. E
stiamo lavorando per accede-
reaVietname [ndonesiay.

In base ai settori, cambiano

prima compravano
inMessico e Cina

le preoccupazioni. La Sparco,
azienda torinese dove nascono
le tute dei campioni di F1 ma
anche sedili e scarpe antinfor-
tunistica, ¢ profondamente le-
gata agli Usa. Non & l'unico
mercato ma le esportazioni, su
un fatturato nel 2024 di 160
milioni (eraappenadi30milio-
ni quindici anni fa e punta ai
200 milioni entro il 2027) val-
gono il 70%. « dazi - spiega
I'ad, Aldino Bellazzini-non so-
no una novita, oggi paghiamo
il 12% verso gli Usa e il 12%

perimportare dalla Cina. L'au-
mentoeimportante manon ca-
tastrofico. Il problemanonéla
percentuale ma che sono irre-
versibili, finiscono per non es-
serepitieliminati perché gene-
rano una voce importante di
guadagno perlo Stato. E un er-
rore parlare di guerra perchési
presuppone che poi possa arri-
vare una pace. Invece non si
torna indietro da questasitua-
zione e mettere i dazi per oi-
spondere ai dazi & un errcre
doppio». Bellazzini & convin-
to: «Siamo una piccola azien-
da, non abbiamo concorrenza
negli Usa ecelacaveremo. Ma
abbiamo una filiale 1i a cui
vendiamo materiale dall'Tta-
lia e dovendo pagare interna-
mente il 25% in pili si assotti-
gliano gli utili. Possiamo solo
aumentare i prezzi, vendere-
mo un po’ di meno», Alla fine
siridurrail mercato. «Eunasi-
tuazione autolesionista: daun
lato scatena inflazione, in Ue
sirischia larecessioney.





