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SACE Overview

 Gruppo assicurativo-finanziario italiano, direttamente

controllato dal MEF, specializzato nel sostegno alle imprese e al

tessuto economico nazionale attraverso un’ampia gamma di

strumenti e soluzioni a supporto della competitività in Italia e

nel mondo.

 Partner di riferimento per le imprese italiane che esportano e

crescono nei mercati esteri.

 SACE, attraverso l’emissione di garanzie finanziarie, supporta il

sistema bancario per facilitare l’accesso al credito delle aziende

e per sostenerne la liquidità e gli investimenti per la

competitività e la sostenibilità nell’ambito del Green New Deal

italiano.

 

 

Chi siamo 

Ministero dell’Economia 
e delle Finanze

100%

Network

51.000
imprese supportate

con soluzioni assicurativo-finanziarie 

e servizi di accompagnamento per 

rafforzare conoscenze, contatti e 

relazioni  
Impegno

€ 260 mld

di operazioni in portafoglio

1° sem 2024

€ 26 mld

di risorse mobilitate

Esperienza

45 anni
a servizio delle imprese italiane



Riservato

3

Individuare 
opportunità

Firma  
Contratto

Produzione

Pagamento 
differito

Esigenza 

impresa

Soluzioni

SACE

Investire in Italia e 

all’estero

Conoscere i 
mercati e le  
controparti

Rilascio di 
garanzie 

contrattuali 

Finanziamento 
del circolante

Copertura 
del rischio di 

credito

Sconto e 
anticipo dei

crediti

Finanziamento
investimenti & 

PRI

 Report 

informativi

 Mappe rischi

 Valutazioni 

controparti

 SACE 

Education 

 Bondistica

 Garanzie 

contrattuali

 SBLC

 Finanziamenti a 

BT

 Working Capital 

Facility

 Garanzie 

finanziarie

 Assicurazione 

crediti 

domestici e 

esteri (rischi 

singoli e 

portafogli)

 Trade Finance

 Factoring

 Recupero

crediti

 Linee di credito a MLT

 Protezione degli 

investimenti esteri

Liquidità

Un’offerta personalizzata e digitale per sostenere la 
crescita delle imprese
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La Push Strategy

Garanzia

Buyer estero

Finanziamento

Banca

Restituzione

Eventi di 

Matchmaking 
Esportatore Italiano

Esportatore Italiano

Esportatore Italiano

COME FUNZIONA

Finanziamento MLT concesso da banca 

italiana/internazionale/locale con 

garanzia SACE fino all'80%. Le linee di 

finanziamento nell'ambito della Push 

Strategy non sono legate a contratti 

specifici. 

SACE organizza in maniera proattiva eventi di 

business matching in Italia, all'estero e online 

consentendo al Buyer di aumentare il proprio 

procurement italiano e allo stesso tempo di 

promuovere l’expertise delle PMI italiane. 

VANTAGGI PER IL BUYER EVENTI DI 

MATCHMAKING
• Possibilità di diversificare le risorse 

finanziarie a tassi di mercato 

• La garanzia SACE consente di mantenere 

inalterate le linee di credito disponibili nel 

sistema bancario 

• Possibilità di incontrare esportatori italiani 

attraverso la partecipazione a eventi di 

business matching 

Obiettivo:  incoraggiare il debitore estero ad aumentare le proprie importazioni di beni e servizi 
dall’Italia, supportando la crescita dell’economia italiana 

Esportatore Italiano



2. Focus Asia



Fonte: Doing Export Report, SACE. Nota: per la Serbia non sono disponibili previsioni.

L’export italiano nel 2023: oltre € 626 miliardi  
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GROWING: 
Open to the world as hub platform for other closer 

markets 

AMBITIOUS: 
With an ambitious investment plan 

 
TRANSITION 
Attention to a sustainable transition 

 

ENTREPRENEURIAL 
High potential sectors 

Identificazione di 14 Paesi GATE Paesi GATE in Asia

L’Italia è un Paese export-driven, la componente export rappresenta oltre un 1/3 del PIL  

Previsioni export: +3,7% nel 2024 e +4,5% nel prossimo anno 



Esposizione SACE e presenza in Asia

●

MUMBAI

Gautam Bhansali
g.bhansali@sace.it

Martin Biffi
m.biffi@sace.it

●

SHANGHAI

Donato Morea
d.morea@sace.it

Jiahao Chen
j.chen@sace.it

●

SINGAPORE

Fabrizio Ceccarelli
f.ceccarelli@sace.it

●

HO CHI MINH

Flavio Castri
f.castri@sace.it

I principali paesi per esposizione* risultano: 

 Malesia

 Indonesia  

 India  

 Singapore   

 Vietnam    

 Cina  

* Esposizione SACE + MEF al 30.06.2024 

Paesi GATE 
dove la domanda Made in 

Italy è superiore alla media 
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Push Strategy e Business matching

L’esposizione verso l’Asia ha avuto una crescita 

importante proprio grazie alla Push Strategy 

Obiettivo: far incontrare la domanda dei grandi buyer esteri con l’offerta delle PMI italiane  

Dal 2018 organizzate 18 iniziative di 

business matching 

300 imprese italiane coinvolte

Settori 

Agroalimentare Energetico 
Meccanica 

strumentale  Push Strategy

Buyer esteri

50 iniziative di business matching con controparti al di fuori del perimetro Push Strategy  

partecipazione di circa 1500 imprese italiane  

settori : meccanica strumentale e consumer goods (agroalimentare, moda e arredo).

Si aggiungono:
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Principali linee Push Strategy in Asia 

Cina

Push Strategy da € 200 mln 
dedicata allo sviluppo di nuove 
opportunità di export Made in 
Italy in Cina per le imprese, in 
particolare PMI, che operano 
nelle filiere della meccanica 
strumentale, automotive, food & 
agriculture e chimica. 

IndiaSingapore Vietnam

Finanziamento untied di US$ 31 mln, 
garantito all’80% da SACE, a beneficio del 
Gruppo Nutifood, attivo nel settore 
lattiero-caseario. La liquidità è destinata 
al supporto del capitale operativo oltre 
che degli investimenti in nuovi magazzini 
e della sostituzione di quattro linee di 
produzione alimentare dell’azienda.  

Finanziamento di US$ 200 mln a favore di 
PVPower Corporation -  2°maggior 

produttore di energia del Vietnam -player 

chiave nel processo di transizione 

energetica del Paese delineato nel Nuovo 

Piano di Sviluppo Energetico elaborato dal 

governo vietnamita – obiettivo: 

raggiungere il 47% dell’energia prodotta 

da fonti rinnovabili entro il 2030

Garanzia SACE su una linea di 
finanziamento di US$ 500 mln in 
favore di Trafigura, gruppo 
internazionale - con sede legale a 
Singapore- specializzato 
nell’approvvigionamento, 
stoccaggio e trasporto di materie 
prime  

Garanzia SACE su una linea di 
finanziamento di US$ 500 mln in 
favore di Olam Food Ingredients, 
gruppo leader mondiale nel 
comparto degli ingredienti per il 
food & beverage e in particolare a 
supporto della filiera del caffè. 

Push Strategy da € 200 mln 
dedicata allo sviluppo di nuove 
opportunità di export Made in Italy 
in India per le imprese, in 
particolare PMI, che operano nelle 
filiere del settore energetico e 
infrastrutturale. 

Push Strategy di US$ 500 mln in favore 
di Reliance Industries Limited, holding 
di Reliance, il più grande gruppo 
privato indiano che opera in una 
gamma di settori vasta e diversificata: 
dall’energetico ai beni di consumo 

finanziamento di US$ 150 mln a 
beneficio del Gruppo cinese 
Hengli, attivo in numerosi settori 
tra cui quello chimico, 
automotive, farmaceutico e 
tessile 



LA RETE INTERNAZIONALE SACE

CINA, SHANGHAI

+8621 51175446

shanghai@sace.it

MESSICO, CITTÀ DEL MESSICO

+52 55 24536377

messico@sace.it

EGITTO, IL CAIRO

+20 227356875

cairo@sace.it

TURCHIA, ISTANBUL

+90 2122458430/1

istanbul@sace.it

SUDAFRICA, JOHANNESBURG

+27 11 4638595 

johannesburg@sace.it

BRASILE, SAN PAOLO

+55 11 31712138

saopaulo@sace.it

INDIA, MUMBAI

+91 22 43473470

mumbai@sace.it

EAU, DUBAI

+971 45543451

dubai@sace.it

SERBIA, BELGRADO

+90 2122458430/1

serbia@sace.it

ARABIA SAUDITA, RIYAD

+90 2122458430/1

info@sace.it

COLOMBIA, BOGOTA’

+90 2122458430/1

info@sace.it

SINGAPORE, SINGAPORE

+90 2122458430/1

info@sace.it

VIETNAM, HO CHI MINH

+90 2122458430/1

info@sace.it

MAROCCO, RABAT

+90 2122458430/1

info@sace.it



Grazie!


